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ATP Banking
mveste em
rede propria

I0LA MDA NASCIMENTO
SAD PALILD

A ATP Banking Technology vai insta-
lar uma rede prapria de caixas eletrini-
cos, Administradora da Rede Verde-Ama-
rela (RVA) que interliga 16 bancos, a em-
presa planeja acrescentar ao sistema 50
pontos de aubo-atendimento bancdrio até
o final do ano. "Queremes também con-
quistar mais instituigdes financeiras para
a RVA, diz Nori Lermen, presidente da
ATE O abjetive é expandir o compartilha-
mento de caixas automdticos, hoje pouco
operado no mercado brasileiro. A compa-
nhia, que planeja exportar e abrir filiais
no exterior, avalia ainda abrir capital. B2
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Empresa instalara salas
de auto-arendimento
bancario e busca maior
compar tilhamento

IDLANDS MASCIENTD
A0 pULD

A ATP Banking Technology. es-
pedalizada em servigos e solughes
tecnoldgicas prindpalmente parao
sistema financeiro brasileiro, avalia
a possibilidade de abrir capital em
dois ou trés anos para finamciar ssu
processn de internacionalizagio,
que deverd ser iniciado & em 2009.
Sab nova direcio desde o inicio de
2008, a companhia estd investindo
mais de R$ 32 milhdes para ase-
purar cresaments de cerea de 30°%
nas receitas deste ano, de g 350
milhdes em 2007 para Rs 415 mi-
Ihiies. Entre as novas iniciativas,
que Teceberd grande parte do inves-
tirnento, estd a ciagio de salas pra-
prias de auto-atendimento da Reds
Verde Amarela (RVA), sistemna que
interliga bancos, com o objetivo de
expandir no Brasil o compartilha-
mento de caixas automadticos, hoje

pouco operado no mercado domes-
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tico, ao contrno do que ocome em
pafses mais deservolvides

“No Brasil, compartilhamenta
precisa ainda até de definicia”, diz
Nori Lermen, presidente da ATF O
execulivo prevé inicalmente 50 =
las priprias, que tambeém vio dar
mats visibiidade & marca ATP, ins-
taladas até final de 2008 Atualmen-
te, a empresa administra a RVA,
mas ela é composta pela estrutura
dos 16 bancos comveniados, entre
eles estio Santander, Nossa Caixa,
Bantisul e Banco do MNordeste.

Maior rede compartilhada do
Brasil, conforme Lermen, a RVA
interliga hoje 35 mil terminais
desses bancos em 10 mil pantos,
atendendo a 13 milh&es de clien-
tes comn cartbes. Esta presente em
L8 mil ddades e tem quase 2,9
mil caixas de auto-atendimento.
Na pratica, isso significa que os
clientes desses bancos podem efe-
tuar operages em qualquer agén-
cla das 16 instituicdes convenia-
das e as novas salas vio ampliar a
drea geografica da rede.

Com a salas de auto-atendi-
mento independentes — a ser

instaladas em Sdo Faulo, Rio de
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ATP pode abrir capital e
investe em rede propria

Janeimo, Porio Alegre, Belo Hor
zonte, Fortaleza e Distrite Fede
ral, entre outras —, a ATF preten-
de atrair mais instituigSes para a
rede, *Estamos em processo de
convidar mais bancos™ Hoje, o
sistema {inanceiro j4 responde
por mais de 90% do faluramento
da companhia, sediada em Brasi-
lia & que administra ainda uma
rede de correspondentes bancd-
rios com 3 mil terminais, em 2,3
mil pontos, e média de 4,5 mi-
lhées de transagdes por dia — de
pagamento de contas a operacies
de crédito direto ao consumidor
{CDC) e venda de passagens.

O executivo nao amisca quantos
bancos conseguitd conguistar, mas
ndo chuta baiso: " meta & todaos”,
afirma Lermen, obssrvando que,
dependendo da demanda, a ATF
podera ter de montar uma fFbrica
propria de equipamentos, ou em
parceria com outras empresas.
“Muitos desses equipamentos nao
existern no Brasil. Estarnos buscan-
do solugtes 13 fora, rmas buscamos
custo mais acessivel ao usudro.”

Lermen estd reestruturando a
gestio da empresa a fim de alcan-

Lermen, nove presidente que estd reestruturando a gestdo, planeja a internacionalizacdo da ATP

car os objetivos de expandir a ATP
@ prepard la pan a possibilidade de
ir mercads de capitais. A nova e
trutura tem as diretorias de opera-
gao e expansio, tecnologia e pro
dutes, comercial ¢ de marketing ¢
de redes independentes e compar-
tilhamento. A ATP estd tambem
com novo conselho de administra
o, fscal e de governanca corpo-
rativa, observa Lermen.

E parte da estrtégia de cresc

mento tambeém inidar expotagies,
em especial para a América Latina.
“Uma empresa que atende o mer

cado financeim brasilein e conoor-
re com diversas multinacionais ==
tein sUcess0 agul, se credencia para
atender outms mercados” Segundo
Lermen, em alguns paises a idéia
ter estrutura ]I:IE.]L e ele nio descar

ta aquisiches. A companhia estd o5
tuturando uma divisio para cuidar
somente de exporagtes e interna

cionalizagio, mas ji prospectou
deis ou trées mercados de maior po
tenclal na América do Sul onde pre-
tende ter uma subsidiana até a me-
tade de 2009 A ATP deverd entrar
Msses paises costurando parcerias
com investidores locais. "Um par-
ceito bocal di visihilidade mais -
pid.l.rm'nh: 4 empresa ¢ credibilida
de tambérn”, ressalta Lermen, que

antes de presidir a ATP foi execu-
tive da Perto e do Banrisul,



